
魔法のテンプレート　速習セミナー 
本編



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット

13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

魔法のテンプレートの全体像
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■キャッチコピーとは？ 
・注目、興味関心をキャッチする文章 

■お客様は常に忙しい 
・一つのことに集中してもらえない 

・ではどうすればいいのか？ 
⇒　キャッチコピーで目を引いて 
　　続きを読み進めてもらう
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■キャッチコピーの種類 
・何種類もある 
⇒　極論、興味を引ければ何でもOK 

■使いやすい2つのパターン 
①悩み喚起系 
②if..
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■①悩み喚起系 

「一番強い悩み」 
「次に強い悩み」 
と、悩んでいませんか？ 

実は(やりたくないこと)をすることなく 
(望む未来)にする方法があります
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■①悩み喚起系 

「あと5kg減らしたいな」 
「こんな体型じゃモテないよ」 
と、悩んでいませんか？ 

実は運動や食事制限を一切することなく 
5kg痩せてモデルのような体型を 
手に入れる方法があります
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■②if.. 

もし、あなたが1日●分 
(ノウハウ)を実践する 
と約束してくれるなら、 

わずか●日後に 
(望む未来)に 
なる方法があるのですが、、
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■②if.. 

もし、あなたが1日15分 
簡単なエクササイズを実践する 
と約束してくれるなら、 

わずか27日後に5kg体重を減らし 
彼氏に「お前キレイになったな」 
と褒められる方法があるのですが、、
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■「間違った方法」の狙い 
・一般常識を間違っていると指摘する 
⇒　「え？どういうこと？」と続きを読むように促す 

例： 
ダイエット時の食事制限と運動が間違い 
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■「読む理由」の狙い 
・興味を引くだけでは続きは読まれない 
⇒　「なぜ、読むべきなのか？」 
　　という続きを読む理由を与える 

⇒　この先も読み続けてくれる
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■読み手の心理 
・信じていた方法が間違いだと指摘 
⇒「え？それはどういうことなんだ？」 

・なぜ、そのような結論になったのか 
　理由を説明するので読み進めて下さい 
⇒「なぜ？」という疑問が残ったまま 

・読み進める事で解決策がある 
⇒　心のモヤモヤが解消される
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■書き方のフォーマット 

あなたはこのような方法をやっていませんか？ 
・ 
・ 
・ 
もし、そうなら●●だけでなく、 
××になってしまうかもしれません。 

その理由を公開しますので 
●分だけこの手紙を読み進めて下さい。
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■ジョンソンボックスとは？ 
・枠で囲って強調してある部分 
⇒　強調が注意を引く 

■ジョンソンボックスに書く内容 
・SLを読むことで未来がどうなるのか？ 
・ベネフィットで続きを読むように促す
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■ベネフィットとは？ 
・メリットの進化系 
・得られる未来 
・「だから」をつけると導き出せる
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■ベネフィットに進化させる方法 
・ダイエットをすれば痩せることができる 
⇒　彼氏にキレイになったと言われる 
⇒　彼氏に褒められて嬉しいという感情 

・ダイエットをすれば痩せることができる 
⇒　オシャレな服を着れるようになる 
⇒　キレイな自分になれるという感情 
　　周りより自分の方が美しい優越感
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■署名 
・色々な型があり狙いもある 
・大きな影響はない 
⇒　こだわる必要はない



04 証拠（Before After、お客様の声）
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■証拠を提示する狙い 
⇒　本当かなぁ？と疑っているので 
　　目に見える形で証明する 

⇒　ビフォーアフターやお客様の声 

■非常に重要なポイント 
・SLでは言いっぱなしにせずに証明する



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■お客様の声を使う理由 
・社会的証明 
・行列のできているお店と同じ 
・大行列 ＝ 美味しいお店という証明 
・お客様の声 = 他の人も成功している 
⇒　自分も成功できるに違いない 



05 興味 ＋ 公開



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「興味 ＋ 公開」の狙い 
・読み手は忙しい 
⇒　常に興味を引き続ける 
⇒　何度も興味を引き続ける



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■書き方のフォーマット 

・常識とは違うことをして得たい結果を手に入れた 

・しかも、たったこれだけで 

・ウソだと思うかも知れません 

・でも1人だけでなく、他の人も同じようになった 

・では彼らは一体何をしたのか？ 

・その方法を公開します



06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■自己紹介のタイミング 
・ここで初めて自己紹介をする 

・読み手の興味 
⇒　あなたが誰か ＜ 何が得られるのか 

・興味のない事を言うと？ 
⇒　すぐにサイトを閉じられる 

・もし、自己紹介が一番初めなら？ 
⇒　すぐにサイトを閉じられる 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■自己紹介のタイミング 
・興味のない事を言うと？ 
⇒　すぐにサイトを閉じられる 

・もし、自己紹介が一番初めなら？ 
⇒　すぐにサイトを閉じられる



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■自己紹介の内容 
・簡潔に要点だけを伝える 
・名前、どんな活動をしているのか 
・活動内容＝悩み解決にリンク 
・悩み解決に関係ないものは書かない



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■書き方の事例 

はじめまして、●●と申します。 

私は数ヶ月以上にわたり、 
ダイエット方法の研究と活動を 
行ってまいりました。 

ダイエットに関するブログや 
メルマガを配信しておりますので 
もしかしたらご存知の方も 
いらっしゃるかもしれませんね。



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■文章の狙い 

私は数ヶ月以上にわたり、 
ダイエット方法の研究と活動を 
行ってまいりました。 

⇒　どんな活動をしているか？ 
⇒　「研究」= 専門家、プロのイメージ



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■文章の狙い 

ダイエットに関するブログや 
メルマガを配信しておりますので 

⇒　インダイレクト(間接的)な表現 

もしかしたらご存知の方も 
いらっしゃるかもしれませんね。 

⇒　間接的に有名感を匂わす



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「公開した理由」の流れ 
・公開する理由は単純で悩んでいる人が多いから 
・悩んでいる人がこのようになって欲しいから 
　私はこのノウハウを公開します 

■「公開した理由」のポイント 
・自分のお金儲けではない 
・相手、あなた、悩んでいる人を助けるため 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「共感」の狙い 
・お客様はたくさん試して失敗している 
・お客様は悪い商品に騙され続けている 
⇒　理解共感することで心の距離が縮まる 
⇒　読み手の悩み、不安、痛みをリサーチ 

・あなただけでなく、他の人も同じ悩みを抱えていた 
⇒　社会的証明 
⇒　あなたは1人ではない(裏のメッセージ) 

・共感 = リサーチすることで書ける 
⇒　どう言うか？よりも何を言えばいいのか？が重要 



07 物語・研究秘話



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「物語・研究秘話」の書き方 
・神話の法則 = 上級者向け 
・簡易版でも十分効果あり 

■簡易版の書き方のフォーマット 
失敗しては試したが、 
あるコツを掴んで 
簡単に楽に成功(目標達成)できるようになった 



08 証拠（Before After、お客様の声）



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「証拠」の狙い 
・読み手の心情「本当に真実なのか？」 
・お客様の声を掲載 
⇒　結果とノウハウの証明 



09 ２つの理論



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「２つの理論」の狙い 
・研究秘話の物語 
・ノウハウで結果を出した人がいる(お客様の声) 
・理論を説明 
⇒　結果の出るノウハウだと頭で納得してもらう 



10 危険 ＋ 誘導



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「危険」の狙い 
・危険を喚起し、恐怖を煽る 
・PASONAの問題提起と煽り 

■「危険」の書き方 

今までの方法では効果が得られないどころか 
大変なことになる..失敗するだけではなく、 
もっとヤバいことが起こってしまう



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「得たい欲と避けたい欲」とは？ 
・人間には２つのモチベーション、行動理由がある 

■「得たい欲」とは？ 
・いい点をとって褒められたい 
⇒　プラスの感情 

例： 
先生に褒められたり、家族に褒められたり 
好きな子にすごいねって言われたいから 
頑張って勉強する。



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「避けたい欲」とは？ 
・怒られたくないから勉強する 
⇒　マイナスの感情 

例： 
先生とか親に怒られたくない 
恥ずかしい思いをしたくない。 
悪い状態になりたくないから行動をする



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「避けたい欲」の方が強烈 
・いじめられっ子が見返すために努力する 
⇒　格闘技で有名 
⇒　お金持ちになる 
⇒　いい大学へ入学 

■「避けたい欲」を使う目的 
・見込み客を奮い立たせて行動を促す 



11 簡単、たった３ステップ



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「簡単、たった３ステップ」の狙い 
・人は面倒なこと難しく分からないことはやらない 

例： 
100%痩せられる実践ステップ100 

・楽して簡単に結果を手に入れたい(人間の性質) 
⇒　これを利用して自分のノウハウへと誘導 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「簡単、たった３ステップ」の書き方 
・実践方法をステップバイステップで解説 
・全ステップを詳細に解説する必要はない 
・抽象度をあげて大まかに３ステップにまとめる 

例：コンテンツ販売はたったの３ステップです 

ステップ１：商品を作成する 
ステップ２：集客する 
ステップ３：集めた見込み客にセールスをする 

商品作成、集客、セールスの３ステップです



12 ベネフィット



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「ベネフィット」の書き方 
・自分のノウハウを実践した結果、 
　このようになりますよ 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「ベネフィット」の書き方 

これだけのことを実践していただくだけで、 
みるみると痩せるだけでなく、 
太りにくく痩せやすい体質へと改善されていくのです 

気がつけば、 

友達から羨ましがられるような 
モデル体型になったり、 
彼氏に綺麗になったなと褒められたり、 
痩せて可愛い服を着れるようになるのです。 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「ベネフィット」の書き方 

もしかしたら、あまりの変わりように 
誰もあなただと気がつかないかもしれません。 

そして、 

すれ違う異性が振り向いて 
あなたを見始めるのです.. 



13 商品の紹介（ボレット７個以上）



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ボレットとは？ 
・商品内容を説明時にボレット(ブレット)を使う 
・bullet(弾痕) 
・bulletの発音　ボレット、ブレット、バレット 

■ボレットの目的 
・何が得られるのか魅力的な表現で箇条書きする 

■ボレットの個数 
・必ず7個以上、理想は数十個 
・人間の脳は7つまでしか認識、覚えられない 
・7個以上 = 認識できないほど多い 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ボレットの書き方 
・流派による(1行長文、2行でタイトルと本文) 

例： 
☑マーク●●とは？ 
それはこうです。結果、こうなります。 

☑脂を食べて平均5kg痩せる秘密とは？ 
本来、ダイエット時には脂を避けた食材選びが必須で
す。しかし、ある動物の脂質を意欲的に摂取すること
で、太るどころか、加速度的に脂肪を燃焼させてしま
う信じられない現象が起きます..その動物の正体を公
開します。



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ボレットの解説 

☑脂を食べて平均5kg痩せる秘密とは？ 
本来、ダイエット時には脂を避けた食材選びが必須で
す。しかし、ある動物の脂質を意欲的に摂取すること
で、太るどころか、加速度的に脂肪を燃焼させてしま
う信じられない現象が起きます..その動物の正体を公
開します。 

⇒　意外性



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ボレットの解説 

☑脂を食べて平均5kg痩せる秘密とは？ 
本来、ダイエット時には脂を避けた食材選びが必須で
す。しかし、ある動物の脂質を意欲的に摂取すること
で、太るどころか、加速度的に脂肪を燃焼させてしま
う信じられない現象が起きます..その動物の正体を公
開します。 

⇒　具体性(数字) 

⇒　さらに小数点以下まで入れるとリアル度アップ



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ボレットの解説 

☑脂を食べて平均5kg痩せる秘密とは？ 
本来、ダイエット時には脂を避けた食材選びが必須で
す。しかし、ある動物の脂質を意欲的に摂取すること
で、太るどころか、加速度的に脂肪を燃焼させてしま
う信じられない現象が起きます..その動物の正体を公
開します。 

⇒　反応が出るワード、引き金単語



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ボレットの解説 

☑脂を食べて平均5kg痩せる秘密とは？ 
本来、ダイエット時には脂を避けた食材選びが必須で
す。しかし、ある動物の脂質を意欲的に摂取すること
で、太るどころか、加速度的に脂肪を燃焼させてしま
う信じられない現象が起きます..その動物の正体を公
開します。 

⇒　ボレットでよくある形式 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ボレットの解説 

☑脂を食べて平均5kg痩せる秘密とは？ 
本来、ダイエット時には脂を避けた食材選びが必須で
す。しかし、ある動物の脂質を意欲的に摂取すること
で、太るどころか、加速度的に脂肪を燃焼させてしま
う信じられない現象が起きます..その動物の正体を公
開します。 

⇒　ここまでがタイトル



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ボレットの解説 

☑脂を食べて平均5kg痩せる秘密とは？ 
本来、ダイエット時には脂を避けた食材選びが必須で
す。しかし、ある動物の脂質を意欲的に摂取すること
で、太るどころか、加速度的に脂肪を燃焼させてしま
う信じられない現象が起きます..その動物の正体を公
開します。 

⇒　ここが本文 

⇒　同じ単語を繰り返さない



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ボレットの解説 

☑脂を食べて平均5kg痩せる秘密とは？ 
本来、ダイエット時には脂を避けた食材選びが必須で
す。しかし、ある動物の脂質を意欲的に摂取すること
で、太るどころか、加速度的に脂肪を燃焼させてしま
う信じられない現象が起きます..その動物の正体を公
開します。 

⇒　ここが本文 

⇒　同じ単語を繰り返さない



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ボレットの解説 

☑脂を食べて平均5kg痩せる秘密とは？ 
本来、ダイエット時には脂を避けた食材選びが必須で
す。しかし、ある動物の脂を意欲的に摂取すること
で、太るどころか、加速度的に脂を燃焼させてしまう
信じられない現象が起きます..その動物の正体を公開
します。 

⇒　同じような単語は表現に変える 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ボレットの重要性 
・コピーライティングのスキルが格段と上達 
・ボレットは商品購入に直結する部分 
・手を抜かずに強烈なボレットを書き上げる



14 ベネフィット



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ベネフィットの書き方 
・この商品を購入して実践した結果、 
　どのような未来が待っているのか？ 
　どんな感情を手に入れることができるのか？ 

・「得たい欲」と「避けたい欲」の両方を訴求 
⇒　この方法あれば地獄を回避できるし、 
　　天国のような未来を得られます 



15 ３つの理由



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「３つの理由」の目的 
・ベネフィットを語って感情的なアプローチ 
・理屈、理論で納得させる狙いがある 
・理由は３つ準備する 

■「３つの理由」の内容 
①科学的な理由、実績からくる理由、成功できる根拠 
②簡単、シンプルだから実践しやすく結果も出やすい 
③継続できるから結果が出せる 



16 値段とその理由



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■比較の重要性 
・有形商品 = 価格の正当性を訴えやすい 
・無形商品 = 価値が判断し辛い 
⇒　有形商品と比較することで価値を感じてもらう 

例：ライザップ 
・20万円でライザップに通う 
・10kg体重を落とせる 
・10kg体重を落とす = 20万円 
・このノウハウなら10kg体重を落とせる 
・ライザップと同じ20万円でも妥当 



17 限定性と緊急性



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「限定性と緊急性」を使う理由 
・人は決断を後回しにする習性がある 
⇒　今、行動すべき理由 
　　今、買わなければならない理由を与える 

■「限定性と緊急性」の使い方 
・通常価格と期間限定価格 
・通常、参加費は●ですが今だけ●円になります 
・3日間限定、48時間限定、本日限定割引 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■期間限定の実装方法 
・ツールを使えば実装可能 
・一般的なのはJavaScript 
・Deadline Funnelがオススメ 



18 商品画像 ＋ ボタン



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■商品画像の必要性 
・情報コンテンツは無形 
・購入しても手に取って触れない 
⇒　商品画像を準備してイメージ(購入障壁が下がる) 

・コンテンツ量が多い = イメージ画像も多め 



商品画像の事例



商品画像の事例



商品画像の事例



商品画像の事例



商品画像の事例



商品画像の事例



商品画像の事例



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■購入ボタンのポイント 
・大きく目立つようにする 
・クリックしやすい大きさ 
・YES SETを使うと反応がいい 

例： 
はい！今すぐ●kg痩せてキレイになります！ 

例： 
●kg痩せてキレイになりたい人は 
今すぐここをクリックして下さい 



19 ユニークな約束(全額返金)



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■ユニークな約束の狙い 
・行動できない理由 = リスク 
・無形商品を買うリスクがある 
・結果が出るかどうかのリスク 
⇒　限りなくリスクをゼロにする 
⇒　購入障壁が下がる 

■一般的なのは全額返金保証 
・条件 + 満足しなかったら全額返金 
・返金 ＝ 赤字なので怖い？ 
・返金保証をつけてもマイナスにならない理由 



20 特典 ＋ ボタン



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■特典をつける狙い 
・特典そのものが購入する動機になる 

例： 
ビックリマンチョコのシール 
アイドルの握手券 

■購入ボタンの配置を忘れないように 
・特典 = 購入する可能性大 = 購入ボタンが必要 
・SLなら購入ボタンを何個配置してもOK 
・購入ボタンの文言も工夫する



21 Ｑ＆Ａ４つ



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａの狙い 
・買う気のある人 ⇒ すでに購入済み 
・買う気のない人 ⇒ 値段提示時に離脱済み 

・まだ買ってない人 ⇒ 迷っている、疑問が未解消 
⇒　Q&Aで購入前の疑問を全部解消する 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａのポイント 
・ネガティブな回答はNG 

※ダメな例 
質問：1ヶ月で100万円稼げますか？ 

答え：いいえ、それは無理です。 
さすがに1ヶ月で結果は出ませんし、 
出たとしても100万円なんて無理です 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａのポイント 
・ポジティブな回答に変える 

※良い例 
質問：このノウハウで100万円は稼げますか？ 

回答：はい、可能です。 
元々のスキル、向き不向き、取り組む時間によって 
どれぐらいかかるかに差は出てきますが 
100万円稼ぐ事は可能です。 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａのポイント 
・ポジティブな回答に変える 

※良い例 
質問：このノウハウで100万円は稼げますか？ 

回答：実際にすでに実践されている人の中で 
●名は100万円を突破していますし、 
10万円、30万円、50万円と 
稼ぐ金額を増やしている人は大勢います 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａのポイント 
・ポジティブな回答に変える 

※良い例 
質問：このノウハウで100万円は稼げますか？ 

回答：早く取り組めば取り組むほど 
目標の100万円に到達するまでの期間が 
短くなると思いますので 
もし、あなたが目標を達成したいのであれば 
できるだけ早めに参加して下さい 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａのポイント 
・ポジティブな回答に変える 
・モチベーションアップになる言い回しを使う 
・回答にはYES SETを使う 

※良い例 
質問：１ヶ月で結果は出ますか？ 

回答：どれだけ時間を費やせるか？によりますが 
不可能ではありません



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａのポイント 
質問：１ヶ月で結果は出ますか？ 

回答：はい、可能です！ 

ただし、どれだけ実践に 
時間を費やせるかによります。 

また現時点でのスキルにも 
左右される部分がありますが、 
努力次第では不可能ではありません。 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａのポイント 
質問：１ヶ月で結果は出ますか？ 

回答：ただし、誰でもどんな人でも 
テキトウにやって1ヶ月で結果が出る。 
という分けではありません 

正しく実践する。 
そして、しっかりと実践に時間を割く。 
ということが重要です。 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａのポイント 
質問：１ヶ月で結果は出ますか？ 

回答：おそらくこのような質問をされるという事は 
出来るだけ早く、結果を出したい！という 
高いモチベーションと 
熱い気持ちを持っている方だと思いますので 
ぜひ、真剣に取り組んでみて下さい 

早く結果が欲しい場合は 
より早く取り組む必要があります 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａのポイント 
質問：１ヶ月で結果は出ますか？ 

回答：あれこれ悩んで時間を無駄にしてしまうよりも 
まずは1日でも早く、1時間でも1分、1秒でも早く 
取りかかることをオススメいたします



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａのポイント 
質問：１ヶ月で結果は出ますか？ 

回答：早く結果が欲しい場合は 
より早く取り組む必要があります 

今回は返金保証もあるので 
実践して結果が出なかったら全額返金という 
ほぼリスクがない状態で参加することができます 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■Ｑ＆Ａのポイント 
質問：１ヶ月で結果は出ますか？ 

回答：あれこれ悩んで時間を無駄にしてしまうよりも 
まずは1日でも早く、1時間でも1分、1秒でも早く 
取りかかることをオススメいたします 

実践することにリスクはありませんから。



22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■「買わせない言葉」の狙い 
・なぜ、買わせなくするんですか？という疑問 
⇒　買っていない人 = 正攻法では買わない人 
・突き放しという心理テクニック 

■コミットさせるのが目的 
・Aは買わないで = Bは買うしかなくなる 
・やる気ある人にコミットさせ気持ちを盛り上げる



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■購入ボタンの設置を忘れずに 

例： 
はい、何としてでも絶対痩せます！ 

はい、今すぐプログラムに参加して 
何としてでも絶対痩せます！



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■最後に署名を記入する 
・フルネーム 
・手書きのフォントがベター 
・手書き = 直筆でサインしているように見えるから



23 追伸３つ ＋ ボタン



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■追伸とは？ 
・本文の最後の付け足し文章のようなもの 

■追伸の狙い 
・キャッチコピーの次に読まれやすい 

■追伸に書くべきこと 
・要点をまとめて書く 
・追伸１：オファーとベネフィット 
・追伸２：緊急性、限定性 
・追伸３：リスク排除とベネフィット 



24 お客様の声 ＋ ボタン



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■最後に配置する「お客様の声」の狙い 
・第三者の声が最後の一押しになる 
・参加する、購入するという行動を促す声を使う 

例： 
「悩んでいたけど、商品を買ったら解決した」 

・読んで熱くなるメッセージ性のある声を使う 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット 
13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

■購入ボタンの配置を忘れずに 
・購入ボタンがないと声の数だけ戻る必要がある 
・読み手が購入したいと思った時に 
　即ボタンが押せる場所に配置すべし 



01 キャッチコピー 
02 間違った方法 ＋ 読む理由 
03 JB ＋ ベネフィット ＋ 署名 
04 証拠（Before After、お客様の声） 
05 興味 ＋ 公開 
06 自己紹介 ＋ 公開した理由 ＋ 共感 
07 物語・研究秘話 
08 証拠（Before After、お客様の声） 
09 ２つの理論 
10 危険 ＋ 誘導 
11 簡単、たった３ステップ 
12 ベネフィット

13 商品の紹介（ボレット７個以上） 
14 ベネフィット 
15 ３つの理由 
16 値段とその理由 
17 限定性と緊急性 
18 商品画像 ＋ ボタン 
19 ユニークな約束(全額返金) 
20 特典 ＋ ボタン 
21 Ｑ＆Ａ４つ 
22 買わせない言葉 ＋ ボタン ＋ 署名 
23 追伸３つ ＋ ボタン 
24 お客様の声 ＋ ボタン

魔法のテンプレートの全体像


